E-Plus
Text: Reinhart Kotzsch

Gesucht & gefunden:
Im Flirt Chat

[Highlights im High Quality Net: Services]

HighﬂUALlT\"Net

Ein idealer Treffpunkt fir
Freundschaften und mehr:

Das High Quality Net.
oty e-plus

So nah, als wér man da

Infoline: D177-1111 oder internet wwnw.eplus.de




E-Plus
Text: Reinhart Kotzsch

Machen Sie sich frei:
Free & Easy

[Highlights im High Quality Net: Prepaid Card]

High@UALITYNet

Sofort mobil telefonieren.
Keine Vertragsbindung.

Keine Grundgebiihr.
Im High Quality Net. e ¢ p u S

nfoling: O177-1111 oder Internet www.eplus.de So nah, als wir man da




E-Plus
Text: Reinhart Kotzsch

Stecken Sie lhre
Freunde einfach
In die Tasche:

E-Plus SMS Chat

Dienste
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Sprachgualitét

Um mit lhren Freunden zu chatten, bendtigen Sie jetzt keinen PC mehr. Jetzt geht
es auch mobil. Mit E-Plus 5MS Chat kénnen Sie wann, wo und mit wem Sie wollen
im E-Plus Netz mobil in Kontakt treten. Ihre Nachrichten geben Sie ganz einfach per
5MS5 ein. Einrichten und verwalten lassen sich die Chat-Gruppen liber das Internet,
unter wivw.eplus.de. Alles in allem natiirlich zu einem besonders gilinstigen Tarif.

Highdﬂ.l.l'l"’fhlﬂt

* Optimale Netzabdeckung
* Hohe Netzkapazitat
» Beste Sprachqualitat

Roaming

e-plus

Eifcrnabioneen whier 017 - 1077 oder infernel wiesw eplus. do sﬂ "ah} a's Wfr maﬂ dla
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E-Plus: Blow-up Anzeige
Text: Reinhart Kotzsch

CF-13 Y-

ohne
Schicki-

eKeine Vertragsbindung
eKeine Grundgebiihr

E-Plus Shop e o p I u s

FlingerstraBe/Ecke NeustraBBe
40213 Disseldorf £o nah, als war man da



E-Plus: Personalmarketing
Text: Reinhart Kotzsch

Personalmarketing-Konzept

GREY
e-plus 19

Konzept 1
~Aanalogien®

"?‘

Idee

~—

Konsequente Fortfilhrung des iImageaufirittes im Bereich
Fersonalmarketing

Keine gestalterizehe Difterenzierung von Vorverkau! und
konkreter Stellenanzeige n-Differenzierung erfolgl uber die
thematische Ansprache (Inhalie)

Stellen Sie sich vor:

Stellen Sie sich vor: lhre
Sie geben die Richtung an

Strategie gewinnt Kunden
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Handelsmarketing Vertriebsbeauftragte/r

e Geschiftskunden
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